
LA GESTION DES ENTREPRISES EN DIFFICULTES 

Vous êtes en difficultés financières et/ou de gestion
Nous étudions votre dossier avec vous en fonction du degré d'urgence et vous assistons en fonction du positionnement de votre rentabilité

Voir graphique ci-dessous

Périodes Résultats %
1 2
2 2,2
3 -2,5
4 -4,5
5 -6
6 -10
7 -8
8 -4
9 -1

10 2
11 4
12 6

Méthode:
CONNAITRE L'ENTREPRISE ET LA SITUATION ECONOMIQUE
Audit de rentabilité de la société et des différentes activités ou services
Audit de la trésorerie et des ratios d'équilibre financiers; évolution du besoin en fond de roulement
Audit du positionnement sur le marché,
Audit de la gestion et des moyens de suivi,
EN FONCTION DE LA TAILLE ET DE SON STADE DE DEVELOPPEMENT 
Recherches des Axes de travail pour améliorer, redresser ou corriger la situation

Zones

zone Dans le cas de rentabilité faible jusqu'à la zone d'alerte :
Dégager les moyens de retours aux bénéfices
Corriger les manques de rentabilité ; connaissance des prix de revient; ou se génère la marge?
Les Frais de fonctionnement, de structure,sont-ils bien adaptés?
Dégager les moyens de connaître la situation mieux et plus vite

banques.
Mise en place de tableau de bord ou d'indicateurs critiques simples pour les plus petites sociétés
Aide au redéploiement
Incitation au choix de logiciels pertinents 

Le But: Améliorer la performance économique,le fonctionnement pour sécuriser la pérennité de l'entreprise; 
Aider à son développement et positionner l'entreprise en terme de performance pour les plus aptes.

zone Dans le cas de rentabilité dans la zone à risque et jusqu'à DANGER:

Les audits doivent dégager s'il y a des marges de manœuvre suffisantes en trésorerie 
en terme de marché  pour, en fonction des cas vous aider à mettre en place soit:

une procédure de sauvegarde
et pour les situations encore plus dégradées
une procédure de redressement judiciaire
une procédure de dépôt de bilan

Le But: Redresser la société en retrouvant l'amélioration de la trésorerie.
Redressant (par l'amélioration des résultats) la crédibilité bancaire et les financements;
Dans les cas ou il n'y a pas de solutions de redressement, et/ou de financement,fermer aux moindres 
coûts et conséquences.

Moyens:

Anticiper par un prévisonnel voir un business-plan favorisant la crédibilité avec les financeurs et

une procédure amiable: mandataire ad'hoc, conciliation
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Analyse des documents comptables sur 3 ans: bilans,comptes de résultats
Analyse des autres documents de gestion disponibles
après ce premier point "check-up"dégager les axes d'amélioration ou d'analyses  complémentaires: marges, achats,…

Approche et tarifs

RDV gratuit téléphonique pour évaluer la mission 

Tarifs gradués en fonction de la taille de la société selon son Chiffre d'affaires

Tarifs de l'analyse"check-up"
Chiffres d'affaires annuels (en € H.T.) prestation unitaire H.T. 

Montant H.T. 
inférieur à 100 000 € 790 2
entre 101 000 et 250 000 € 790 3
de 251 000 à 500 000 790 4
au-delà de 500 000 790 8

Travaux spécifiques complémentaires: selon besoins et établissement de devis

Nombre standard 
d'interventions

 1 580    
 2 370    
 3 160    
 6 320    
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